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De la Transmision Tradicional a la Construccion Estratégica
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El Propodsito Define la Estrategia

Rutinas

| )\ Automatizadas N/

Secuencias simples o aglomeraciones de habilidades
operadas sin reflexion. El docente actua por inercia.

Diseno Estrategico

Procedimientos intencionales, conscientes y deliberados.
El docente adapta su tactica a las circunstancias para
alcanzar una meta de aprendizajeccl-)sp:eciﬁca.
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El Cambio de Paradigma Educativo
Tradicional Estratégico
Foco Transmision pasiva de Construccion activa del
Principal informacion. conocimiento.
Rol del Receptor pasivo / Participante activo /
Alumno Memoria mecanica. Investigador.
Dinamica de Exposicion magistral Integracion tedrico-practica y
Clase dogmatica. conflicto cognitivo.
T Retencidon de datos a Aprendizaje Significativo y
aighvosting corto plazo. transferencia a la realidad.
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El Ecosistema Estratéegico
Actor: El Alumno (Constructor).
Naturaleza: Interna/Cognitiva.
Accion: Ejecuta el
procesamiento, la asimilacion,
el descubrimiento y la
solucion.
A
Estrategias Estrac;teglas
de Ensefianza S
Aprendizaje
v

Actor: El Docente \

(Disefador/Mediador). Aprendizaje

Naturaleza: Externa. Significativo

Accién: Crea el ambiente,

plantea los problemas,

proporciona recursos y

andamiaje.
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Conflicto Cognitivo

Enfrentar al alumno a situaciones que
desafian sus esquemas previos.

Resolucion Practica

Enfasis en procedimientos, vivencias
y discusion colaborativa.

Modificacion Estructural

El objetivo no es acumular datos,
sino alterar la forma en que el alumno
procesa y utiliza la informacion.
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El Método de Problemas: El Catalizador

Un procedimiento didactico
activo que enfrenta al alumno
a una situacion dudosa o

desafiante. No se entregan
respuestas; se exigen
soluciones.

1. Raciocinio 2. Datos como 3. Naturaleza
sobre Memoria Herramientas del Reto
Exige reflexion y légica, La informacion se busca La situacion debe ser
no solo evocacion. por necesidad, no por verdaderamente
imposicion. desafiante y requerir
investigacion real.
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El Ciclo Operativo del Método

| Definicion y delimitacion
| clara del problema.

1.

Planteamiento

S.

Verificacion

2.

Exploracion

Recoleccion, clasificacion
y critica rigurosa de datos.

Comprobacion final y
generalizacion de la
solucion.

3.

Hipotesis

Formulacion de posibles
respuestas y
alternativas.

Seleccion y ensayo 4
sistematico de la Pruebas
hipotesis elegida.

EL_EMPRENDEDOR

A NotebooklLM



Ingenieria Cognitiva: ¢ Qué Construye el Método?

Raciocinio Légico
Reemplaza la memorizacion por la
capacidad de conectar variables.

Planeamiento

Fomenta la recoleccion estructurada
antes de actuar.

Iniciativa Propia

El alumno lidera la salida de la
situacion problematica.

Control Emocional

Desarrolla paciencia, tolerancia
a la frustracion y calma ante
lo desconocido.

Juicio Critico
| Capacidad de juzgar hechos y

apreciar valores por encima de
respuestas rapidas.
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El Puente de la Transferencia

La Practica Real

Aplicacion exitosa en situaciones nuevas,

La Teoria distintas e impredecibles fuera de la institucién
educativa. El aprendizaje se vuelve
significativo cuando cruza este puente.

Conocimientos asimilados, destrezas adquiridas y
esquemas cognitivos formados en un entorno ,
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Sintesis: El Mecanismo
en Equilibrio

Diseno Intencional: El docente
estratega configura el ambiente y
plantea el conflicto cognitivo.

El Motor: El alumno procesa la
incertidumbre a través del ciclo de
exploracion, hipétesis y prueba.

El Resultado: La friccion produce
Aprendizaje Significativo, listo para la
transferencia al mundo real.

El aprendizaje no se transmite; se disena, se activa y se csiis
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